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 SISTEMAS DE VENTA DE LA ENERGIA ELECTRICA

(CONCLUSION)
Calefaccion.

- Somos de opinién de que no solamente es preciso poner
precios distintos para luz y para fuerza, sino también dar un
precio completamente especial para la calefaccién. La cale~
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faccidn eléctrica todavfa se ha extendido poco, porque es mu
cho mds cara que los demds sistemas de calefaccién. El énico
procedimiento para desarrollar su empleo es vender la ener-
gla eléctrica destinada 4 este ohjeto £ un precio adn mds
bajo que cuando se utiliza como fuerza motriz.

En conclusidn, para cada categorfa de aparatos de utili-
zacion (aparatos de alumbrado, de fuerza motriz, de calefac-
cidn, etc.) hay: , : o .

1.° Un valor médximo del precio de venta, por encima del
cual el fabricante no encontrard cliente.

2.° Un valor minimo del precio-de-venta, por bajo del
cual el beneficio obtenido por el aumento del niéimero de
clientes no compensarfa la pérdida resultante de la dismi-
nucién de precio para cada uno de ellos. :

Estos dos valores son esencialmente diferentes para cada
categoria, pudiendo variar 4 veces su diferencia.

Inconvenientes.—Esta distincién, segtin la naturaleza de
los aparatos de utilizacién, ya antigua, ha sido un primer
paso hacia el perfeccionamiento de las tarifas. Es insuficien-
te en el sentidode que para una misma categorfa (luz, fuerza,
calefaccidn, etc.) no tiene en cuenta ni la importancia  del
suministro, ni del momento en que éste se efectda.

Caso de consumo simultdneo de luz y de fuerza motriz.
Se presenta un caso especial: aquel en que el mismo abonado
utiliza la energta eléctrica bajo dos formas diferentes, La
cuestidn, en realidad, existe principalmente cuando hay con-
sumo simultdneo de lnz y de fuerza motriz. Se ha dicho con
muy buen criterio que si Ia tarifa es diferente para laluz y
para la fuerza, ¢l productor sc ve obligado 4 verificar una
investigacién ¢ inspeccién para comprobar si el consumidor
toma luz del contador de fuerza motriz. Esta es eficaz en ol
caso de abonados cuya instalacién es importante; pero en los
clientes en pequefia escala, los motores, POCO nuMerosos, no
estdn en general 4 gran distancia de los contadores, v la vi
sita de aquéllos permite una vigilancia f4cil de la instalacidn.

Tenemos que establecer una diferencia entre los peque-
fios y los grandes abonados. La fusién de los precios de luz
y de fuerza motriz, que nos parece mala de una manera ge-
neral, puede, por el contrario, ser aceptada por el industrial
para el que el alumbrado no desempefia m4s que uun papel
secundario, 6 para uno, aunqoe sea importante, que puede
recurrir 4 otro procedimiento de alumbrado (en este caso es
un abonado que hay que conservar).

Para obviar la dificultad sin crear precedente, se puedé

‘no admitir esta fusién mds que para los clieites suficiente— -

mente importantes para justificar la instalacién de un trans-
formador especial para ellos (¥, por consiguiente, en su te-
rreno) que permita, por tanto, la venta de corriente 4 alta
tension, lo que evita el gasto en vacfo de los transformado-
res y justifica una disminucién de precio, principaim’ento en
la luz. Esta distincién no puede hacerse, es cierto, para las
centrales que distribuyen corriente continua; pero no cree-
mos en el desarrollo de abonados en grande escala en regio-
nes servidas por tal clase de centrales.

II.—Rebajas segin la naturaleza de los locales en los cuales
se utiliza la energia eléctrica.

La rebaja sobre el precio mdximo de la corriente, segiin
la paturaleza de los locales, ha sido frecuentemente aplica-
da desde el principio de varias explotaciones, sobre todo en
el caso del alumbrado.
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Luz.

Ventojas.—Esta ventaja se justifica primeramente desde

el punto de vista del precio de ccsto, porque los industriales,

comerciantes, etc., son susceptibles de hacer un consumo
mds regular que los abonados, y un consumo mds conside-
rable también con relacién 4 la importancia de su insta-
lacién.

Servicio prestado.—El industrial, el comerciante, efc.,
no acepta, en general, pagar la luz tan cara como los parti-

- culares, puesto que es un elemento de sus gastos generales,

mientras que para los particulares es, en el caso més co-
rriente, un lujo. Se puede, por consiguiente, constituir dos
grupos: por una parte, el alumbrado privado; por otra, el
alumbrado industrial y comerecial, que comprenden las ldm-
paras instaladas en las fibricas, talleres, tiendas, oficinas,
etcétera. Por las mismas razones, interesa hacer disminucio
nes de precio para el alumbrado de escaleras, anuncios lu-
minosos, ete. (1). -

Inconvenientes.—Este sistema no tiene en cuenta més
que de una manera hipotética el valor del abonado; ciertos
particulares son mds ventajosos como clientes que una mul-
titud de tenderos y coracrciantes. Ademds, hay l{mites difi-
ciles de establecer. 3En qué categoria se deberd colocar 4 16s
Pequefios obreros que trabajan en su casa y 4 los comereian
tes de puestos? He ah( un semillero de reclamaciones y dis-
gustos.

Fuerza motriz.

- En el caso de la fuerza motriz la rebaja ha sido aplicada
mucho menos. Quizd se justifique inicamente una diferencia
de precio para los motores de marcha intermitente, ascen-
sor, monta-cargas, etc., que pueden sufrir un aumento (este
aumento se aplica en varias ciudades alemanas). En resu-
men: este procedimiento da alguna satisfaccidn en el sentido
de que, sin dejar de ser sencillo, permite establecer rehajas
para ciertas categorias de consumidores. Pero es una solu-
cién muy incom;leta, y hasta wn poco arbitraria, del pro-
blema de la tarificacién. :

III.—Tarifa segin la cantidad de electricidad consumida al afio.

Ventajas.—Esta rebaja parece equitativa 4 primera vis-

ta, porque permite dar 4 los clientes importantes un precio
menor que 4 los pequeflos. .
Inconvenientes.—Pero no tiene en cuenta, en absoluto,

“la importancia de la instalacidn. En suma: no es equitativo

admitir que un abonado de gran potencia que no consume
mds que durante algunas horas cada aflo pueda pagar el
kilovatio hora mucho mds barato que un pequeiio abonado
que consume de manera mds regular, durante la mayor
parte del afio, porque su consumo total sea mayor.
©.Modo de aplicarla.—Aunque esta tarifa nos parec: inte-
resante, vamos 4 exponer y 4 discutir las maneras de apli-
carla, porque las volveremos 4 encontrar al tratar de otras
tarifas. :

Las rebajas segin la naturaleza de los aparatos de utili-
:zacion y segun la naturaleza de los-locales no determinan

(1) Nos parece digno de ser tenido en cuenta el hecho de que en
algunas poblaciones de importancia, en Madrid, por ejemplo, el alum-
brado exterior de las tiendus es subvencionado, en parte, por conside-
rarle como alumbrado piblico.—(N. del 7.)

4

mds que un precio tinico menos elevado que el precio ordi-
nario.

Guando se consideran cantidades de eleciricidad se puede
aplicar la disminucién de precio de tres maneras diferentes,
sea desde el principio, sea durante é16 al fin del afio del con -
trato; de aqui las tarifas siguientes: :

12> Tarifa de ménimum.—El abonado se compromete 4
consumir un cierto ndmero de hectovatios-hora al ailo, du-
rante uno 6 varios afios; los hectovatios hora le son cotiza -
dos, desde el principio, 4 un precio Gnico inferior 4 la tarita’
médxima. Los hectovatios-hora no consumidos deben pagarse
al fin del afio, sea al precio de los consumidos, sea 4 un pre-

cio inferior si en el contrato estd previsto.

R.° Tarifa decreciente.—Los primeros hectovatios-hora
se facturan al precio mdximo, -y los siguientes & precios de-
crecientes. .

3.° Tarifa de devolucidn. —Todos los hectovatios-hora
se cargan al precio mdximo; pero si el consumo del afio al-
canza un cierto niimero de hectovatios-hora, se hace una
devolucion 4 finalde aiio, 4 fin de obtener el hectovatio-hora
4 precio menos elevado.

Tarifa de minimum.— Venlajas.—La contabilidad es
sencilla; esta tarifa es ficilmente comprendida por el puibli-
co. Los abonados pagan desde el principio el precio reducido.
En fin, los que no compran bajo forma de electricidad m4s
que una parte de la energia que necesitan, tienen tenden-
cia, para alcanzar el minimum, 4 servirse en seguida de esta
energfa eléctrica y 4 llegar poco 4 poco 4 no usar mds que
ella sola. ‘

Inconvenientes.—Los clientes vacilan 4 menudo en acep-
tar un compromiso de esta fodole, y entre los que le toman,
algunos pueden no llegar al consumo estipulado. Entonces
cuesta trabajo hacerles pagar la diferencia; es un origen de
disgustos. Esta dltima dificultad puede evitarse la mayoria
de las veces por la experiencia y la buena fe del productor.

Tarifa decreciente.— Ventajas.—En principio, es racio-
nal y hasta ventajosa en el sentido de que los abonados no
adquieren ningdn compromiso. o

Inconvenizntes.—Hace pagar caras las primeras cantida-
des de corriente, y sobre todo incurre en la equivocacion de
obligar al fabricante 4 dar los tltimos hectovatios-hora del
ano 4 un precio muy bajo para determinar el precio medio
en relacién con el consumo. Por ejemplo, si el productor
desea un precio medio de 6 céntimos por hectovatio-hora,
siendo el precio inicial de 8 céntimos, es preciso hacer cons-
tar en el contrato el precio de 4 céntimos. En ciertas cir-
cunstancias la clientela, al ver que es posible vender la co-
rriente 4 un precio tan bajo, no comprende que en el caso
general se la cotice al doble. Esto es, digase lo que se quie-

‘ra, un peligro desde ¢l punto de vista comercial. En fin,

esta tarifa complica la contabilidad.

Tarifa de devolucion.— Ventajas.—Como la tarifa decre -
ciente, esta tarifa no obliga 4 los abonados 4 ningdn cambio
¥ es mds sencilla que ella para la contabilidad.

Inconvenientes.—Como la tarifa decreciente, comienza
por hacer pagar el precio més elevado, y sobre todo en cier-
tos casos el abonado tiene interés en consumir sin utilidad
para tener derecho 4 un reintegro. Para evitar este incon-
veniente de la devolucidn, se podria suprimir no haciendo
yapagar la corriente al consumidor en cuanto su consumo
anual llegue 4 ser igual al total que debe desembolsar al
final. Esto equivaldria 4 suprimir los picos en el grifico que
tenga como abscisos los hectovatios-hora y como ordenadas
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las sumas que hay que pagar. Somos de opiniée de que esta
tarifa, presentada asf, tendrfa bastante aceptacién entre los
clientes; éstos tendrian derecho 4 una prima en fluido cuando
su consumo alcanzase un valor determinado. -

IV.—Rebajas sezun la regularidad del consumo.

a) La regularidad se define por la relacion de la cantidad
de - electricidad anualmente consumida é la potencia ins-
taiada.

- Ventajas:—La rebaja en funcién de la regularidad defi-
nida de esta manera, ofrece las ventajas de la rebaja segiin
la cantidad, sin presentar sus inconvenientes. En efecto,
para un mismo abonado favorece el desarrollo de su consu-
mo y favorece singularmente.al abonado que, con una ins
talacidn pequefia, alcanza ua consumo relativamente impor-
tante. Esta-tarifa queda justificada desde el punto de vista
del precio de costo, porque, para una instalacién dada, éste
disminunye cuando el nimero de hectovatios-hora consumi-
dos aumenta. -

Inconvenientes.—No tiene en cuenta el momento del dfa
completo en que se consume la energfa. Impulsa al abonado.
4 fin de reducir la potencia de su instalacién al minimum, 4

suprimir l4mparas que le sérian dtiles. Puede dar luoar a

fraudes.

-Modos de aplicarla.—En la aplicacién de estas rebajas
hay dos sistemas, s seglin que la reduccién se hace automati -
¢a 6 no-automdticamente: primero, la tarifa de prima que
examinaremos luego; y segundo, la tarifa mfnima, la tarifa
decreciente 6 la-tarifa 4 reintegro. -

- Parala primera, el minimum de los hectovatios-hora que
se garantiza se calcula proporcionalmente 4 la potencia ins-
ta]ada. Para la tal'lfd decreciente, el nimero de hectovatios-
hora de cada escalén-es proporcional 4 esta potencia. En la
tercera tarifa, para tener derecho 4 una rebaja determinada,

sobre el precio mdximo del hectovatio-hora, es preciso haber
consumldo un nimero de hectovatms hora proporclonal dla
potencia instalada.

-b) . Regularidad definida por la relacién del nimero de
hectovatxos-hora consumidos anualmente, 4 la potencia mé-
. xzma instantdnea. -

Ventajas sobre el szstema precedente.—El abonado no
tiene por.qué reducir su instalacién. Este sistema (ilamado
s1stema de Brihgton) es mds equitativo que el precedente,
porque el segundo término de la relacién puede ser estable-
cido mejor. En la mayor parte de los casos, la potencia-ins-
talada es superior 4 la potencia mdxima utilizada., Como Ia
_preuedente, y mejor que ella, esta rebaja se justifica desde el
punto de vista del precio del costo, porque en la prdctica los
gastos ﬁ_]OS constantes dependen mds de la potencia mdxima
instantdnea que de la potencia instalada.

. Inconvenienies.—No tiene en cuenta la hora 4 la cual se
hace el consumo de corriente. Ademds, necesita un aparato
complementario de un precio relativamente elevado, desti-
nado 4 registrar el mdximum instantdneo. Esto 1mphca un
’aumento de los gastos fijos mensuales. Por tanto, este sis
tema no es prdctico mds que para los abonados cuya poten
cla es suﬁclentemente importante para justificar la mstala-
olon de un aparato revlstrador

" Enel caso de chentes en pequefio, no es admisible, pero
se puede vencer la dificultad reemplazando la potencia mg
xima instantdnea por la potencia del contador. Se coloca
eentonces un contador, no de la potencia instalada, sino segin
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lo que el abonado declare, debe su potencia méxima en ser-
vicio. Como garantia, no se tiene mds que la buena fe del
abonado y su temor de una averfa en el contador, de la cnal
podria ser responsable. '

Modificaciones comunes d las rebajas precedentes.—
Estas dos rebajas, tal como han sido expuestas, no tienen.
en cuenta la importancia del abonado. Es un. defecto quef
puede corregirse haciendo decrecer (cuando- aumenta la po-
tencia de la instalacidon del abonado) el ndmero de hecto-.
vatios-hora que hay que consumir 4 precio elevado por’
hectovatio, para tener derecho, sea 4 una devolucidn, sea .4
una tarifa decreciente, ¢ disminuyendo el valor del mini-
mum por hectovatio-hora de potencia. '

¢) Tarifa de prima. —Ea este caso, el abonado da anuai-
mente 4 la Compaiifa una cantidad proporcional, sea 4 .la
potencia instalada, sea 4 la potencia m4xima pedida, y paoa
los hectovatios hora consumidos 4 un precxo tnico inferior
al precio mdximo.

Ventajas.—El decrecimiento de tarifa se hace asf auto-
mdticamente, y hay, por consiguiente, una simplificacion en
la contabilidad. Suponiendo, ademds, que los consumos sean
regulares, el precio del hectovatio hora es constante.

Inconvenientes.—Pero esta tarifa tiende 4 reducir 1a im-
portancia de la instalacidn, 4 la cual es proporcional la pri-
ma. Este inconveniente dlsmmuye cuando la prima es pro-

~porcional 4 la potencia mdxima exigida, pero, como -hemos

visto ya, este sistema no es aplicable mds que 4 la clientela
en grande. Lo mds grave es que la tarifa obliga al abonado
4 pagar periddicamente, aunque no lo consuma, una fraccion
de la prima, que entonces, aparentemente, es un considera—
ble aumento de los gastos fijos de alquller de acometidas
y de contadores.

Sin embargo, esta tarifa puede prestar servicios en el
caso de clientes en gran escala y con muchas horas de tra=
bajo. Para éstos, con el empleo de las tarifas decrecientes 4
devolucidn, la diferencia puede ser desproporcionada entre
el precio del hectovatio hora al principio y al final” del afio;
y con la tarifa de minimum, permite al consumidor obtener
precios que, légicamente, deben ser reducidos, 1o cual repre-
senla una suma muy considerable. Por el contrario, la prima
es sensiblemente inferior 4 lo que serfa el minimum: que
tendria que garantizar el ahonado.

Naturalmente que se puede hacer variar con la potenma
(instalada 6 mdxima instantdnea), sea el tanto de prima, sea
el precio unico del hectovatxo hora.

V.-—i-'iebajas segun la hora & la cual se hace el consumo.

Ventagas.-—La inica cuestwn que interviene aqul es Ia
del precio de costo. Esta rebaja es excelente porque permite,
vendiendo menos cara la corriente, aumentar la produccién
en los momentos en que el personal de la fibrica y el mate-
rial (fabrica y canalizacién) se utilizan mal. (Hagamos notar
que las horas llamadas del pico son bastante variables de
una central 4 otra y m4s tardias en las grandes poblaciones
que en las regiones industriales. Sin embargo, todas las {4 -
bricas presentan en su carga un descenso enorme durante
un cierto numero de horas en la noche.)

Se puede llegar, durante estas horas muertas, 4 vender
la corriente & un precio menos elevado que el precio de costo
total (el que comprende todos los elementos de la numera-
cién hecha al tratar de las bases.de Ja. tarificacidn); y esto
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-porque 1a mayor parte de los gastos que no sean de produc-

cidn ‘propiamente dicha, existirfan en aquellas horas, aun
cuando la clientela no consumiese. Ast, la corriente sumi-
nistrada en estas condiciones puede ser considerada como de
un precio de costo inferior.

Inconvenientes.—1.°—Desde ol punto de vista de la pro-
duccidn, este sistema de tarifa no tiene en cuenta la poten-
cia instantdnea exigida por los abonados. Esto es perjudicial
especialmente en las horas del pico, porque se concibe que
un cliente importante que consumiese generalmente en las
horas muertas;, podria excepcionalmente emplear la energia
en un momento dado de la noche. Su entrada entrafiaria en
la red una perturbacién desproporcionada con el solo au-
mento de precio determinado por 1a hora de consumo, puesto
que no se tiene en cuenta la potencia exigida.

2." Esta tarifa atiende principalmente 4 los intereses del
productor. No tiene en cuenta los del consumidor, es decir,
del servicio prestado. Ocurre 4 menudo que el servicio pres-
tado varia en el mismo sentido que el precio del costo del
Droductor, pero es una coincidencia que no se realiza en
general. :

3.° Esta tarifa da lugar 4 dificultades bastante conside-
rables por los contadores. Para aplicarla convenientemente,
es preciso modificar, al menos cada tres meses, las horas de

cambio de tarifa. Asf, al principio de cada trimestre, se en--

cuentra en la obligacién de visitar, en dos 6 tres dfas 4 lo
sumo, todos los contadores de la red. Es un trabajo que exige,

.en estas épocas, un personal suplemeuntario relativamente

numeroso, y que, 4 pesar de eso, puede no estar terminado
en un espacio de tiempo tan corto. Los abonados reclaman,
y de ahf un sin fin de disgustos para ellos. No admiten, en
general, los.retrasos ni.de un dfa, durante los cuales las ho-
rasde tarifa elevada corren de su cuenta, aumentando las

-d sl mes precedente.

Este inconveniente no existe para la clientela especial de
noche, desgraciadamente muy limitada, como, por ejemplo,
la industria de los coches de plaza, etc., porque se la puede
aplicar una tarifa especial de noche, cuyos limites son los
mismos todo el afio, es decir, de diez de 1a noche 4 seis de la
mafiana. . ‘

- Para que la cuestion de las dobles tarifas con Ifmites va-
riables obtenga una solucién préctica, serfa preciso que exis-
tiesen contadores perfeccionados que cambiasen por si mis-
mos cada treinta dias, por ejemplo, y que no exigiesen, por
consiguiente, mds que. visitas poco frecuentes. Acaso se lle-
guen 4 fabricar esta clase de contadores, y si no cuestan
muy caros, reconocemos que habri desaparecido un grave
inconveniente para la aplicacién de estas tarifas dobles.

4.° El precio de los contadores interviene atin en ciertos
casos 1o para los abonados que consumen 4 la vez luz y
fuerza motriz, ni para los grandes indastriales, sino para la
Pequeiia clientela, respecto 4 la cual se debe buscar el medio
de reducir los gastos fijos 4 la menor cantidad posible.

En la préctica, el mecanismo del cambiatarifas se pone
en accidn, sea mediante un contador que presenta una sola
esfera, de tal manera que los hectovatios-hora de la tarifa
elevada se aumentan automgticamente, sea mediante conta-
dores de'doble esfera. Este sistema nos parece sumamente
recomendable. Permite, en efecto, al abonado darse cuenta
del instante en que se verifica el cambio de tarifa, y en caso
de parada del aparato de relojeria, da el ndmero total de
hectovatios-hora consumidos y permite asi hacer una re-
particién probable del consumo.

VI.—Rebajas por exclusivas.

Esta rebaja tiene un cardcter esencialmente comercial.
Resulta de una.especie de asociacién entre el productor y el
consumidor, cuyo objeto es, por decirlo asf, hacerles solida -
rios en sus respectivos beneficios. Es para el fabricante un
medio indirecto de aumentar su produccién. Comparada con
la tarifa de mfoimum, la dnica que con ella da origen 4 un
compromiso del abonado, tiene la ventaja de no hacerle co-
nocer el riesgo de tener que pagar cantidades no consumi-
das de fluido.

En la mayorfa de los casos seria muy dificil comprobar
si este compromiso se cumple lealmente. Adem4s, esta re-
baja, empleada sin distincién para todas las categorfas de
abonados, puede ser causa de numerosas cuestiones. Nos
parece casi solamente aplicable 4 los comerciantes é indus—
triales, para los cuales la comprobacion es f4cil. Es un nuevo
procedimiento para favorecer d estos clientes tan dificiles de
conseguir. Desde luego serfa inadmisible que esta sola cldu-
sula de exclusiva diere lugar 4 importantes rebajas; este
sistema no es legitimo wds que i s¢ combina con otro, por
ejemplo, con la rebaja segin la duracién del abono. Una ex-
clusividad de un afio no tendria razén de ser; por varios
afids puede interesar. ‘

VIL.—Rebajas segiin la duracién del abono.

El compromiso de duracién, al asegurar el uso de la
energfa durante un cierto ndimero de afios en un conjunto
de instalaciones hechas especialmente para el abonado, obra
sobre el precio de costo en el sentido de que extiende 4 un

‘nimero mayor de hectovatios hora la parte de gastos fijos

que son variables con los clientes. .

Combinacion con un contrato de minimum 6 de exclu-
siva.—El compromiso de duracién no tiene valor mds que
combinado con el de minimum 6 con el de exclusiva. En
este caso, el minimum puede ser global para la duracién del
contrato; pero esta férmula es susceptible de dar lugar 4
dificultades de pago, y nos parece preferible adoptar atin el
minimo anual garantido de antemano para toda la duracién
del contrato, tanto mds cuanto que resulta de ah{ mayorre
gularidad en el consumo.

Esta dltima cldusula, generalmente aceptada por los co -
merciantes, puede, sin embsrgo, hacer dudar 4 wuchos in -
dustriales cuya produccién sea demasiado variable. Se puede
entonces adoptar la resolucién siguiente: hacer tomar al
abonado un contrato de exelusiva por varios afios; no exi-
girle mds que un minimum actual, variable cada afio, y
cuya importancia determiaa para cada uno de ellos el precio
del hectovatio hora, segia un cuadro hecho previameate.

Tarifa ¢ tanto alzado.—Con esta tarifa, el precio que
tiene que pagar el abonado se fija de antemano, segin la
potencia instalada, y 4 veces también segin la importancia
del trabajo realizado. Naturalmente, cuando la potencia ins-
talada aumenta, el precio del tanto alzado por hectovatio de
potencia debe disminuir. Para los clientes importantes se
reemplaza la potencia instalada por la potencia méxima
instantdnea.

Ventajas.—La colocacién, la verificacién y el levanta-
mientn de los contadores se evitan. Hay simplificacién de
contabilidad. En fin, el abonado conoce previamente su gasto
exacto. ‘

Inconvenientes.—1.° Desde el punto de vista del precio
de costo, este sistema no tiene en cuenta nila hora 4 la cual
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se consume la corriente, ni la regularidad con la cual se
hace el consumo.

2.° Tiende 4 limitar la unpmtancxa de la instalacidn. En
el caso de luz, los abonados no ponen més que un minimum
de ldmparas, y naturalmente, las utilizan, sobre todo, en las
horas del pico. Los industriales no instalan mds que el ni-
mero de motores estrictamente necesario, les hacen funcio-
nar casi contantemente y legan asi 4 obtener la energia 4
un precio muy hajo.

3." Se impulsa 4 los abonados 4 derrochar la corriente,
y para la luz, § aumentar fraudulentamente la potencia de
sus limparas. Esto determina una inspeccién inquisitorial
por parte del productor. sta tarifa es inadmisible para las
fabricas que no tienen un manantial de energfa hidriulica,
¥ aun para éstas puede dar lugar 4 graves fracasos.

- Algunos de los inconvenientes precedentes se evitan me-
diante las dos férmulas siguientes:

Modificaciones por rebasar un limite.—Esta - solucion
permite al consumidor aceptar el tanto alzado para una po-
tencia limitada, de la cual hace uso generalmente, y pagar
los hectovatios resultantes del empleo de una potencia su-
plementaria excepcional 4 un precic unitario m4s elevado
que los hectovatios precedentes, pero menor, sin embargo,

- del que pagarfa si aceptase el tanto alzado para este suple-

mento de potencia. Por el contrario, las ventajas del tanto

alzado simple, relativas al contador, desaparecen.

Los suplementos de potencia pueden ser exigidos en las
horas del pico.

Modificacion por rebasar un limite y segun la hora.—
Para los abonados cuya importancia lo justifica, se instala,
ademds del contador para el exceso, un cambiatarifa que
permite cotizar los plcos de los consumidores 4 dos precios
dlferentes, segin que se produzcan 6 no én las horas de
‘carga de la fdbrica. , :
" Modificacion segiin la produccion del consumidor.—No
la-indicamos mds que para recordarlo, puesto que algunas
“Sociedades la emplean, y puede & veces,.aunque muy excep-
cionalmente, facilitar ciertos negocios. No se aplica casi w4ds
“que si el industrial fabrica productos de f4cil comprobacién.

Cbnclusiones

Toda tarifa, para acercarse 4 1a tarifa tedrica ideal, de-
biera ser una combinacién, si no de las siete rebajas que
“hemos enumerado, por lo menos de un cierto nimero de
ellas. Resultarfa evidentemente de una complicacién inad-
misible. Toda tarifa prescinde de una 6 de varias de las ba-
ses de la tarificacién. Por consiguiente, puede ser ventajosa
‘en ciertos casos, pero se aplica mal 4 los problemas de venta
de la energfa eléctrica. Es, pues, imposible recomendar nna

tarifa con exclusién de las otras. Se pueden simplemente .

enunciar algunas reglas generales.

De una manera general, el productor debe aplicar la re-
baja segin la naturaleza ‘de los aparatos en los cuales se
‘utiliza la corriente {(ndm. Ij. No debe hacer excepcién 4 esta
regla mds que para los clientés de un consumo muy grande,
4 quienes se puede aplicar de preferencia la rebaja segin la
hora & la cual se consume la corriente (ndm. V), sin ocu-
parse del uso que se hace de esta corriente. ‘
~ Creemos que es preciso hacer en seguida una distineién
~“entre los clientes en peqneiia y en gran escala, variando la
linea divisoria entre estas dos categorias segiin la impor-
tan01a de la empresa de distribucién. .

-Para los pequefios clientes, estimamos que conviene
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abandonar completameute la rebaja segiin la naturaleza de

los locales (nim. II), demasiado arbitraria y mal justificada,

¥ la rebaja segtin la canti¢ad consumida (ndm. 11I), que casi
no tiene en cuenta el precio de costo para el productor y es
demasiado desfavorable para el consumidor en pequefio. La
tarifa segin la hora 4 la cual se consume la corriente (nd

mero V) debe ser abandonada, en general, en atencién 4 las
dificultades de explotacidn que hemos sefialado y 4 la irm-
portancia de los gastos fijos mensuales que lleva consigo. Se
puede, acaso, encontrar ventaja en aplicar, aun 4 los pe-

quefios clientes, la tarifa especial, de noche, cuyo horario
no es variable segln las estaciones, y que es, por consi-
guiente, de mds fdcil aplicacién. '

No conservamos, por tanto, mds que las rebajas segiin la

regularidad (nim. IV), luego las de exclusiva (ndm. VD) y
segin la duracién (nim. VII). Nos parece que se puede es-
tablecer, combinando estas tres rebajas, una tarifa sencilla,
bastante adaptable 4 los diferentes casos y que responda de
una manera suficiente 4 las condiciones de una buena tarifa,
antes indicadas. Se puede, por ejemplo, conceder rebajas en
las condiciones siguientes:

a) Compromiso por varios afios—nada de contrato de ex-
clusiva—. Tarifa elevada con devolucidn 4 final de afio si el
consumo-anual por hectovatio de potencia del contador ins-
talado alcanza una cifra-determinada.

b) Contrato por varios afios—sin compromiso de exclu-
siva.—Compromiso de minimum garaatizado por hectovatio
de potencia del contador. Rebaja aplicada inmediatamente.

Somos de opinién de que se conceda una rebaja para la
luz 4 los abonados que tengan contrato para fuerza motriz.

Para los clientes en gran escala, prescindimos de las re-
bajas nim. II y ndm. III. Pero los motivos por los cuales
rechazamos 1a rebaja, segin la hora (ndim. V), pierden ahiora
gran parte de su valor, y creemos que esta rebaja puede ser
aplicada con provecho. Conviene combinarla con la rehaja

.segiin’la regularidad (ndm. IV) aplicada de preferencia, sir-

viéndose de la potencia mdxima instantdnea exigida 4 la
empresa de la distribucién (y no de la potencia instalada ¢

“de la potencia del contador). Se puede también, en el mismo

orden de ideas, aplicar aquf la tarifa de prima (ndm. IV c)
cuando el cliente la preflera 4 la tarifa de méximum, y el
horario.de marcha se.conoce con bastante certeza para po-
der calcular la prima en razén de la importancia presunta
del consumo en las horas del pico.

En resumen: en‘las empresas muy grandes de distribu-
cién, se ve uno obtigado 4 no excluir de un modo absoluto
ninguna de las tarifas citadas en este estudio. Pero aplic4n -
dolos, se debe, por una ‘parte, inspirarse en los principios
generales que acabamos de exponer en nuestra conclusién;
por otra parte, acordarse de lo que hemos dicho_al princip'o
de este estudio de las condiciones de una buena tarifa.

Es preciso, por tltimo, para las empresas sometidas al
pliego de cargas, posterior 4 la ley de 1906, no perder de
vista las condiciones de equidad y de publicidad de las tari-
fas impuestas por el art. 6.° del cuadro de cargas tipo 4 las
empresas que disfrutan de un monopolio para el alumbrad.).
En todos los demds casos (cuadro de las cargas anteriores
4 1906, sin monopolio de alumbrado, proveedores de fuerza
motriz), es bueno, si no aplicar al pie de la letra el art. 6.°,
lo que 4 menudo serfa diffcil, por Jo menos aproximarse 4 su
aspiritu lo mds posible.

M. LuclEN GEORGE,

Ingeniero de minas.




