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Afiadiremos que la cabina de este funicular es ca-
paz para 23 personas, y que la carga unitaria de ro-
tura es de 185 kg/m* para el cable-via y de 180 para
el cable tractor,

Con esto terminamos por hoy. Iin un proximo ar-
ticulo seguiremos, con el favor de todos, con la des-
cripeion de la estructura general de las estaciones y
sumaquinaria,

Jos¢ OCHOA Y BENJUMEA
Ingeniero de Caminos

La
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Monopolio y libre concurrencia
A,-—MoNoP0r1.10

35. Teoria general.—Se dice que una Fpresa
disfruta de un monopolio cuando, por privilegio es-
pecial, abastece al mercado de una mercancia deter-
minada sin competencia posible, ya por ser Uinica en
la produccion o hien porque una ley asi lo dispone.

T.a resolucion del problema, en este caso, es sen-
cilla, Analiticamente bastard con expresar que el he-
neficio, que, como ya ¢ sabe, es igual a pr — e(x).

e

ha de tener, para la cantidad + de mercancia vendida,
un valor maximo, lo cual se expresard igualando a
cero su derivada con respecto a 4 esto es:

Nl p— () =0
vk 2 9)
que con Ta ccuacion de la demanda

=7

se tiene el sistema de dos ecuaciones con las dos in-
cognitas p y v, que resuelve el problema.

1 Véase la Revista de Onras Ponuicas del 15 de octubre de
1931, pdgina 421,

produccién’

Graficamente puede efectuarse esta resolucion si-
guiendo dos procedimientos:

Iin un sistema coordenado de ordenadas p y abs-
cisas v, tricese la ley de variacion de los ingresos p.v
(figura 21), la cual presentari un maximo entre los
puntos extremos de la curva de deimanda, en los cua-
les el ingreso ¢s nulo, y dibtjese la curva de gas-
tos ¢(r).

Tistas dos curvas, dadas sus formas especiales, se
encuentran en dos puntos en los cuales el beneficio
es nulo, v, como éste es positivo, la curva de bene-
ficios pasard una o varias veces por un valor ma-
ximo absoluto; este maximo nos dard la cantidad ven-
dida N y el precio de venta /2,

También puede resolverse el problema trazando

. . o
la curva de demanda y la de gastos unitarios ~—!‘(»l_—)-,

Tistas dos curvas se encuentran, por lo menns, en un
punto, porque, si asi no fuera, esto indicaria que los
gastos unitarios serian todos superiores a los precios
de venta, y no habria interés en explotar ¢l mono-
polio. Se construird la curva de beneficios (p —u)x,
cuyo maximo o maximos, si los tuviere, resolvera el
problema,

Todas estas soluciones son puramente tedricas,
pues en ellas interviene como elemento principal el
factor psicolOgico, elemento imponderable reflejado
en la curva de demanda, Por eso al monopolista no
le es dado efectuar previamente la operacion, sino
que habrit de proceder por tanteos, partiendo de un
precio v viendo como varia el consumo y fijindose,
Bnalmente, en aquél que le procure mayor rendi-
miento.

I.a cantidad de mercancia que da ¢l maximo de
heneficia recibe ¢l nombre de punto de Conrnot, en
honor al ilustre cconomista y filosofo francés de
este nombre, que fué el primero que hizo aplicacion
de la matemitica a los problemas econdmicos, y en-
tre ellos, principalmente, al del monopolio.

Apliquemos ¢l procedimiento gritfico wltimamente
explicado al caso particular en que la ley de los gas-
tos viene expresada por una ecuacion lincal :

GG =N av
108 gastos unitarios son:

A
W= A
Rt

ceuacion que representa una hipérbola equilatera que
tiene por asintotas el eje de los precios. y la paralela
al eje de las v a la distancia « del origen, Tracémos-
Ja. asi como la.curva de demanda (fig. 22).

Ton los puntos 4 y B el beneficio es nulo; en mn
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punto cualquiera M, al que le corresponde una can-
tidad de mercancia 4, el precio de venta es op, v el
coste unitario owui; por lo tanto, el beneficio viene
dado por el drea del rectangulo Mpiume. Midiendo
para distintas producciones estas 4reas podemos,
por puntos, dibujar la curva de beneficios, cuyo méa-

f’

ximo nos da la cantidad vendida y el precio de
venta,

Este estudio del problema, 'tomando como curva
de gastos la ley lineal y el método seguido para la
determinacién del punto de Cournot, nos pone de
manifiestd un hecho de importancia en las explota-
ciones con monopolio, que interesa conocer: aquel
en el que la curva de demanda cae por debajo de
la de costes unitarios. En este caso la explotacién
parece imposible. Sin embargo, hay circunstancias en
las cuales puede anularse la pérdida v hasta obtener
un beneficio. Ello se consigue por la aplicacion de
un principio: el principio de la tarificacion.

36. Principio de la tarificacion.—Al estudiar
la curva de demanda se hizo constar la circunstancia
de que no todos los consumidores a un precio determi-
nado adquiririan la mercancia con igual grado de sa-
tisfaccion; esto es: que estando muchos dispuestos
a adquirirla a precios superiores se encontraban be-
neficiados al regir en el mercado un precio inferior:
beneficio que, por obtenerlo sin esfuerzo alguno por
su parte, constitufa una verdadera renta, la que lla-
mabamos renta del consumidor.

Pues bien: si el poseedor de un monopolio pudie-
ra previamente conocer las diversas disposiciones de
los consumidores, y, valiéndase de un medio précti-
co cualquiera, obligara a cada consumidor a pagar
una suma igual o poco inferior a aquella que le hi-
ciera renunciar al consumo, todo lo que hemos lla-
mado renta del consumidor podia pasar a manos del
productor, si no en su totalidad, en una gran parte,
y de este modo compensar y hasta tener un henefi-
cio en aquellos casos de explotacion imposihle o muy
onerosa.
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Tal es el principio de la tarificacion, de capital im-
portancia, entre otras, en las industrias de trans-
porte. _

En términos generales, y cualquiera que sea la in-
dustria, las ventajas del establecimiento de una va-
riedad de tarifas se echan de ver desde luego.

Supongamos, en efecto, una industria cuya curva
de costes unitarios sea la hipérbola anteriormente di-
bujada (fig. 23), y sea 4B la curva de demanda. Se
trata de una industria cuya explotacion, en las con-
diciones por ambas curvas representadas, es impo-
sible; la curva de demanda cae por debajo de la de
costes unitarios; son éstos, para cualquier produc-
cion, superiores a los precios de venta en el mer-
cado.

Para una produccién ox1 el coste estd representa-
do por el rectingulo ox1Mui; el ingreso por venta
es el rectingulo oaNpi; hay una pérdida medida
por el rectangulo p1tNMu.

Supongamos que dividimos la produccidn total en
un cierto niimero de partes, las que practicamente
sean posibles, y a cada una de ellas apliquémosle una
mayor tarifa o precio de venta, aquel que le corres-
ponde en la curva de demanda. Si dichas produccio-
nes parciales fueran rindiéndose sucesiva y separa-
damente al mercado, o se ofrecieran en condiciones
tales que sdlo pudieran ser adquiridas por los que
estin dispuestos a abonar ese mayor precio, el pro-
ductor podria absorber parte de la renta del consu-
midor; tedricamente, lo que representa el Area del
triingulo. ;mNB: y si esta area es igual a la del rec-
tangulo p1NMus, no habria pérdida en la explota-
cidm, v hasta pudiera haber beneficio, si fuera mayor.

Sabido es el caso del comerciante que, duefio de
un articulo de los llamados de novedad, sélo lanza
al mercado un pequefio stock, que ofrece a un pre-
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Fig.23

cio suficientemente elevado para que solamente pue-
dan comprarlo determinadas personas, A medida que
el consumo disminuye, va vendiendo partidas a me-
nor precio hasta consumir todas las existencias.

Las Empresas de ferrocarriles establecen distintas
tarifas para los viajeros y las mercancias. En estas
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Empresas el servicio es el mismo: transportar; pero
las comodidades y rapidez del transporte son distin-
tos. Las tarifas se establecen con arreglo a esas me-
jores condiciones del servicio.

B.—LIBRE CONCURRENCTA

37. Teoria general.— En el estudio que acaba-
mos de hacer del monopolio, el equilibrio del produc-
tor ha sido facilmente conocido y, por consecuencia,
perfectamente determinados el precio de venta y la
cantidad vendida que dan el maximo beneficio al pro-
ductor. En el caso de la libre concurrencia el pro-
blema no es tan facil, porque la cantidad que debe
rendir al mercado un productor cualquiera, cuando
hay concurrencia, depende del precio existente en el
mercado, y este precio depende, a su vez, de aquella
cantidad y de la rendida al mercado por los demas
productores.

Para plantear el problema analiticamente observa-
remos que una de las ecuaciones es desde luego la
ccuacién de la demanda, pues ésta, que refleja las
condiciones del mercado en cada momento, es la
misma, ya se trate de un monopolio o de una libre
concurrencia. T.a cuestién estriba en el conocimien-
to de una segunda ecuacién. Veamos como esto se
consigue.

Tis un hecho de experiencia, constantemente con-
firmado, que en la libre concurrencia, siempre que
queden cubiertos los gastos de produccion de las su-
cesivas unidades producidas, la produccion se ex-
tiende y tiende hacia un maximo compatible con
aquella condicién. Es decir, que todo productor lleva
su produccion hasta una cifra para la cual el precio
de venta es, por lo menos, igual a su coste virtual,

Tn efecto, en las industrias de productividad cre-
ciente el coste virtual es el unitario: =, por con-
siguiente, si p fuese menor que u, pr < ¢(#), y sien-
do el ingreso menor que el gasto, no se produciria;
y en las industrias de productividad decreciente, en
las que el coste virtual es el marginal v = <p’(.1')_, sip
fuese menor que ¢(x), pdv <¢'(x)dx, y nadie re-
basaria en una particula mas la produccion corres-
pondiente al coste marginal.

Resulta, pues, que, en la libre concurrencia de pro-
ductores, puede admitirse como ley la de que el pre-
cio de wventa tiende a igualarse con el coste virtual.
Tstudiaremos a continuacién la forma de dar una
expresion matemitica a esta ley, a fin de que el pro-
blema quede resuelto en las tres clases de industrias
2 que nos venimos refiriendo en este estudio.

38. Concurrencia en las industrias de pro-
ductividad decreciente.— Si el precio 2 tiende,
cuando hay concurrencia, a igualarse con el coste vir-
tual, lo que hemos llamado provecho en una industria
cualquiera tiende hacia cero; pero no asi la renta,
cuando la industria es de productividad decreciente,
por lo tanto, en estas industrias siempre existe bene-
ficio; este beneficio es la renta.

Consideremos una industria cualquiera de esta cla-
se, cuyo objeto es, como ya se sabe, la explotacion
directa de un. agente natural. .

Sea 0A (fig. 24) la curva de gastos, que practi-
camente, dada la poca importancia de las cargas per-
manentes en esta clase de industrias, supondremos
que arranca del origen O. Supongamos también que
conocemos el precio de venta, el cual, como vere-
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mos mas adelante, estd determinado por la libre con-
currencia,

Si trazamos a la curva O una tangente, cuya
inclinacion, tag «, es igual al precio de venta, la abs-
cisa Qa, correspondiente al punto de tangencia B,
mide la cantidad de producto fabricado que da la
maxima renta, pues ¢sta es, para cualquier produc-
cion v, Cx — By =CB, y el segmento CB, en el
caso dibujado, es el maximo entre los dos iguales

!
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Fig. 24

a cero, que corresponden a una produccion nula y a
una produccion igual a ol).

Resulta, de aqui, que el productor en estas indus-
trias no tiene inter¢s en producir y rendir, por lo
tanto, al mercado mayor cantidad que oz, que es aque-
lla cantidad, precisamente, cuyo coste virtual (el mar-
ginal, en este caso) es igual al precio de venta.

Ta igualdad que da el valor BC de la renta es
pv — o(x), y como p es igual al coste marginal, se
tendra:

X

Renta = o'(v)ar — o(v)

que es el numerador de la fraccién que expresa la.
derivada del coste unitario, seglin se vid anterior-
mente; es decir:

P P)F o)

- 2?

Luego

N o= ' xt

ecuacion que nos permite trazar la curva de rentas.
Partiendo, en efecto, de la curva de gastos, podemos
dibujar la curva de costes unitarios; de ésta pasa-
mos a su derivada, y multiplicando las ordenadas de
esta ltima por a2 se tiene la curva de rentas.

Se ha dicho que el productor tiene limitada por
propio interés la cantidad de mercancia que debe pro-
ducir y vender en el mercado, porque hemos supues-
to que le es conocido el precio de venta, en lo que
puede haber un error, pues este precio, como ya se
ha dicho, depende de la cantidad de mercancia ofre-
cida, tanto por él como por los demés productores
que acuden al mercado.

No parece riguroso, por lo tanto, razonar sobre la
base del conocimiento del precio de venta, que pu-
diera ser muy bien otro distinto del que se admitid
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para hacer el cdaleulo; sin embargo, el error no cs
apreciable, pues la prictica confirma que la cantidad
ofrecida por cada productor no influye en el precio
existente en el mercado, cuando los productores, en
presencia, son muy numerosos.

Isn definitiva, en. <l caso especial que examina-
mos, ¢l equilibrio del productor estd definido par-
tiendo del precio de venta fijado por la libre con-
currencia y la cantidad de mercancia que se debe
producir para obtener ¢l miximo heneficio, perfec-
tamente determinada,

Ins caso singular, en estas industrias, que los ¢on-
currentes no se disputan el mercado; la concurrencia
no empuja a los productores a aumentar su produc-
cion para quitarse la clientela, como ocurre en las
demas industrias,

Todo esto supone valores suficientemente constan-
tes, tanto el coste de las primeras materias cuanto
de Ta mano de ohra, y en un estado conocido de la
téenica, pues ¢s evidente que si ‘ciertos productores
sc encuentran en condiciones favorables para produ-
cir mis y mejor que otros, podran reducir ¢l precio

U
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Fig. 25

de venta y conquistar un mas privilegiado lugar en
el mercado. .

‘I'ratemos ahora de examinar el mecanismo por ¢l
cual se fija el precio en el mercado, considerando
el caso, mis general, de que concurran a la produc-
cion diversos agentes naturales, que no estin en las
mismas condiciones de explotacion.

Consideremos, primero, el caso de un solo agente
natural.

La curva e oferta es una curva cuyas ordenadas
definen Tas cantidades de mercancias que se levan
al mercado, y las abscisas los precios a que pueden
venderse. Tn el caso de la explotacion de un agen-
te natural, ¢l precio de venta para una cantidad de
mercancia determinada es el precio marginal, coma
va s¢ ha dicho; por lo tanto, la curva de oferta se-
i, en este caso, ln curva de costes marginales, que
se construirda partiendo de la ley de gastos.

.Sea O'U la curva de costes unitarios v O'M la de
los costes marginales (g, 25).

.. Para una produccion OX, el coste marginal es OC
y ¢l unitario OB; por consiguiente, la renta del pro-

Y o’
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ductor sera OXN(OC — 08), o sea, el drea
tingulo ABCD.

Por otra parte, spbemos que

del vec-

R = ( P — cp’(x))r/.\.‘

en donde poes ¢l precio de venta y ¢'(x) el mar-
winal,

Se tiene entonces que para un elemento da, a par-
tir de una produccion cualquiera, tal como la OX, la
renta serd:

R = (X — XN )y

o sea el arca del clemento superficial ravado en Ia
figura, v la renta fotal serd, por io tanto, el area

e

Fig. 26

O’'DC, cuyo contorno curvilineo es la ley de costes
marginales,

Llévese ahora sobre un mismo diagrama las leyes
de oferta y demanda (fig. 26), y sc téndrd que A3
¢s la mercancia vendida, OF el precio de venta, el
area IBC representa la renta de los consumidores
v B la renta de los productores.

Si las nccesidades del mercado crecen, serd preci-

g A

Fig.27
so poner en explotacién nuevos agentes de menor
rendimiento, y eéste es el caso general a que antes
aludiamos. '
Iis evidente que la ley de oferta en este caso se
tiene sumando para cada precio marginal las canti-
dades de mercancia que puede producir cada agen-




i

REVISTA DE OBRAS PUBLICAS

te. Sean (fig. 27) A1, 52, (3, ..., las lineas de oferta
de los agentes 1, 2, 3, ... En el intervalo #5 la ofer-
ta es solo del agente 1; entre 5 y C hay que sumar
las ordenadas de los agentes 1 y 2; a partir de C ya
interviene el agente 3, y asi sucesivamente.

Si M es el punto de interseccion de las dos curvas
de oferta y demanda, resulta que M P es la cantidad
de mercancia total vendida y O el precio de venta.

De la figura se deduce que Pa es la cantidad ven-
dida del primer agente, ab la vendida del segundo y
bM la del tercero. lLas areas Aal?, Dba y LM mi-
den, respectivamente, las rentas correspondientes a
cada agente,

Si se produce una variacion en el mercado mani-
festada por un aumento en la demanda, ninguno de
los que explotan los agentes naturales tiene interés
en forzar su produccion, dado el caracter especial de
estas industrias, mas costosas cuanto mas se produ-
ce, y se limitan a esperar a que alguien se decida a
poner en explotacién un nuevo agente menos pro-
ductivo. De cste modo, sin aumentar el esfuerzo,
ven crecer su renta gratuitamente; es la pluswvalia,
fenomeno debido exclusivamente en este caso a la
colectividad.

IEn resumen, en las industrias de productividad
decreciente siempre existe beneficio; la competencia
se desarrolla en un régimen de perfecta cordialidad,
la industria tiende a fraccionarse y la renta se dis-
tribuye desigualmente entre todas las Fmpresas.
Cuanto mas se extiende la producciéon mis numero-
s0 es el fraccionamiento de las Empresas y mayor el
heneficio de los productores que producen a costes
reducidos.

39, Concurrencia cn las industrias d¢ pro-
ductividad creciente, — T.a ley del coste de produc-
cién que hemos formulado diciendo que el precio de
venta en toda industria tiende a igualarse con el coste
virtual, cuando hay concurrencia nos conduce cn las
industrias de productividad creciente a la siguiente

proposicion: cuando el coste unitario disminuye al
aumentar la produccién, el heneficio tiende hacia
cero, En efecto; en estas industrias el coste unitario
es ¢l virtual; por consiguiente no existe renta y .el
beneficio es igual al provecho, el cual tiende hacia
cero, pues es la diferencia entre el ingreso y el gasto,
segiin el coste virtual, '
Consideremos, como una industria cualquiera de
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las de productividad creciente, y sca 15 la curva de
gastos. Lista curva partira de un punto - (fig. 28) so-
bre el eje de los gastos, cuya ordenada O/ mide las
cargas permanentes de gran importancia en cstas in-
dustrias, en las que el factor capital es el predomi-
nante.

T'racemos por el origen la recta OC, cuya inclina-
cion tag « sobre el ¢je O mide el precio de venta en
el mercado. Toda produccion inferior a Oy produ-
ce pérdida, y para una produccion igual a Oz, los
gastos se cubren con los ingresos. Para obtener,
pues, beneficios hay que producir por encima de Oux,
por ejemplo, Oy, y para esta produccion sc tendra
un beneficio igual a D¢, pues

DC == Crvg = Dag == (p - it)owy

A medida que aumenta la produccion, el beneficio
aumenta, pues los costes unitarios u, medidos por
las tangentes de los angulos « van disminuyendo,
hasta un limite definido por el punto 7" de contacto
de la curva de gastos con la tangente trazada desde
el origen, al que corresponde una produccion X, que
es la mixima a la cual puede llegarse, dada la im-
portancia de la instalacion o capital invertido.

Forzar la produccién es penetrar en la rama de la
curva donde la industria es decreciente, y no habra
en cllo inconveniente si las circunstancias especiales
del mercado dicran lugar a una elevacion de precios
que compensen las desventajas de someter la insta-
Jacion a un régimen de produccién para el que no
ha sido caleulada, Pero esto, caso de hacerse, dehe
ser con cardcter temporal; lo racional y econdmico
es mantenerse en el régimen normal de produccion,
y si se quicre aumentar los heneficios no cabe otra
solucidn que aumentar las instalaciones, alejando to-
do lo mas posible ¢l punto 7', lo cual requiere la in-
version de nuevos capitales.

Dedticese de aqui que en estas industrias todo pro-
ductor que produzca menos de oy estd en pérdida y
se vera obligado a abandonar el mercado, a no ser
que, modificando su curva de gastos, sobre todo cn
lo que sec refiere a las cargas permanentes, logre dis-
minuir los gastos de produccion. De este modo el
punto # sc aproxima al origen, y el productor podra
salirse de la region de las pérdidas.

Por el contrario, todo productor que produzca mas
de ox obtiene beneficios, vy tanto mAas cuanto mas
produzca.

Opuestamente a lo que ocurre en las industrias de
productividad decreciente, en las que estamos anali-
zando, el productor no tiene limitada la produccion
para obtener mayor beneficio; su interés esta en pro-
ducir lo mis posible. Pero la demanda es limitada,
y si ha de colocar toda su produccion no tiene otro
medio de conseguirlo que bajar el precio de venta,
lo cual le es factible, puesto que los costes de produc-
cidén van siendo menores a medida que aumenta la
produccion.

Al hajar el precio en el mercado, todos aquellos
productores que producen a un coste mis clevado
que dicho precio abandonan el mercado; los que pro-
ducen a un coste igual al precio se encuentran en una
posicién limite, que al ser rebasada ahandonan el
mercado igualmente, y no cubierta la mayor deman-
da en vista de la baja del precio, por el abandono de
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todos estos productores, es absorbida por los produc-
tores a bajo coste casi en su totalidad.

La competencia ¢s aqui completa y absoluta; el
fraccionamiento en las industrias, caracteristico de
las de productividad decreciente, es sustituido por un
hecho completamente contrario: la concentracion en
pocas manos, y hasta en las de un solo y tinico pro-
ductor, que se encuentra asi poscedor de un casi mo-
nopolio.

Claro es que para llegar a esta posicion de privi-

a2

legio han tenido necesidad los productores de llevar
el precio de venta a un limite muy bajo, proximo,
ya que no igual, al coste de produccion, y en él ha-
bran de mantenerse si no quieren ver de nuevo apa-
recer en ¢l mercado a aquellos productores que no se
consideran eliminados definitivamente, y que estan
en espera de una posible clevacion de los precios.

Solo en el caso de un seguro abandono por éstos
podrd decirse que ha sido destruida la libre concu-
rrencia y sustituida por un verdadero monopolio.

Tin estas industrias la linea de oferta colectiva AB
(figura 29) afecta la forma que se dibuja en la figu-
ra, en la cual las cantidades oxy, a4, a¥y, .., SU-
cesivamente decrecientes, se corresponden con cos-
tes ¢y, Cay .., SUCCSivamente crecientes, v si /7 es el
precio en el mercado, dada la ley de demanda LEF, sc
ve que los beneficios representados por las areas ra-
yadas van disminuyendo a medida que va disminu-
yendo la produccién,

Si en el mercado aparece un productor dispuesto
a vender a menor precio que . el productor en la
posicion limite ¢ =P abandonard el mercado, y la
linea de oferta toma la forma de la /C, a la que co-
rresponde un menor precio de venta. A medida que

va disminuyendo el precio de venta y van desapare-.
ciendo, por lo tanto, productores, la curva de oferta
se va deformando, ¢l niimero de productores que
abastece el mercado ‘es cada vez menor, y una posi-
cion y forma limite de aquella curva es la recta 4D,
paralela al eje de las #, y a la cual corresponde un
precio de venta igual al de menor coste de produc-
cion, El beneficio en esta posicién limite es eviden-
temente cero.

40. Concurrencia ¢n las industrias de pro-
ductividad constante.— Es el caso mis sencillo. La
linea de gastos es una recta que pasa por el origen
(figura 30). Sea O esta recta y OB la que define
por su inclinacion el precio de venta. Cualquier pro-
duccion ox tiene beneficio y la competencia se mani-
fiesta produciendo mejor y mas barato. Fs el caso
de los pequefios tallercs, en los que no se necesitan
condiciones especiales para la instalacion ni se care-
ce de primeras materias. Para conseguir beneficio,
el industrial procura colocar toda su produccion, lle-
vando el precio de venta al de coste, ya que en este
iltimo incluye el industrial, que es un obrero mas,
su salario v el interés del pequefio capital que ha
necesitado para establecerse.
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Fig.30

Una buena administracién y una mayor habilidad
y aptitud del industrial son las causas principales de
aumento de la clientela, y del beneficio, por tanto.

La curva de oferta es una recta paralela al eje de
las mercancias y a una distancia igual al coste tnico
de produccion.

Carlos DE ORDUNA
[ngeniero de Caminos

Construccion del embalse de Dixence

Durante una excursion que este verano he reali-
zado por Suiza he tenido ocasién de visitar las inte-
resantisimas obras de la construccién del embalse de
la Dixence, y aunque sea en forma parecida a como
un turista, profano a nuestra profesidn, pudiera des-
cribirla, deseo que mediante estas notas llegue a co-
nocimiento de nuestros compafieros obra tan intere-

sante, que se cncuentra en periodo de construccion,
digna de visitarse.

Se trata de la construccion de un gran embalse,
uno de los més importantes de Suiza y también de
FEuropa, especialmente por su caracteristica de ser
embalse de altura, pues el pie de la presa se encuen-
tra a 2 180 m sobre el nivel del mar,




